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9 zasad skutecznego przywddztwa
Odkryj sposéb na Zycie petne pozytywnego wptywu

Twoj charakter okresla wptyw, jaki masz na innych ludzi. W ksigzce Sztuka wywierania wptywu na innych,
dr James Merritt, uznany gtos w dziedzinie przywodztwa, wyrdznia dziewiec prostych cech, ktére czynia z
liderow ludzi bardziej wptywowych, ksztattujg naturalny autorytet, i sprawiajg, ze stajg sie mniej
zestresowani. Po przeczytaniu tej pozycji bedziesz zmotywowany, aby zostawia¢ po sobie niezatarty Slad
w kazdym miejscu, do ktérego sie udasz, wykorzystujac do tego metody omdwione w niniejszej ksigzce.

* Sprawisz, ze ludzie kazdego dnia bedg widzie(, styszec i odbierac ptyngcg od ciebie mitosc.
* Staniesz sie osobg petng cierpliwosci i samokontroli.
* Nabedziesz rzadkie cnoty wiernosci i niezawodnosci.
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